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Аутсорсинговая компания «Фарм Рост»

 команда специалистов в области продаж и маркетинговых 
коммуникаций;

 специализируется на предоставлении аутсорсинговых услуг  
(Rent -a-Rep);

 эффективно работает с 1999 года на  фармацевтическом рынке 
Украины;

 имеет свыше 50-ти успешных проектов, в которых было 
задействовано более 500 медицинских представителей.
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Аутсорсинговая компания «Фарм Рост»:

Фармацевтический бизнес «под ключ»:

 выбор  препаратов  « с потенциалом» , регистрация на украинском рынке и 
эксклюзивная дистрибьюция;

 разработка стратегии продвижения, формирование  маркетингового бюджета , 
расчёт и реализация плана продаж;

 подбор и обучение медицинских и/или торговых представителей, разработка 
задач и  контроль их выполнения.

Также:

 выведение на фармацевтический рынок новых продуктов;

 ребрендинг существующих препаратов;

 разработка и реализация сезонных акций;

 разработка и реализация программ в аптеках: «тайный покупатель»,  «врач-
консультант», «мерчандайзинг»;

 расширение  географии присутствия препаратов ;

 поддержка медиа-кампании в аптеках: мерчандайзинг+ поддержание 
необходимого переходящего остатка препаратов;

 осуществление презентаций и фармкружков, конференций и обществ 
специалистов.



Преимущества работы с нами:

 Вы получаете необходимый результат с помощью качественных трудовых 
ресурсов;

 Вы экономите время на поиск и подбор медицинских представителей;

 Вы снижаете расходы на услуги кадровых агентств;

 у Вас отсутствует необходимость  расширения штата и введения в штат 
компании новых сотрудников;

 Вы уменьшаете объем работы службы персонала, бухгалтерии и других 
служб представительства;

 Вы экономите на содержание медицинских представителей:
-социальный пакет;
-автомобиль;
-дополнительное оборудование;
-управление и контроль работы медицинских представителей;
-увольнение сотрудников. 



Преимущества «Фарм Рост»

Эффективное управление проектами:

 выделения под каждый проект команды из медицинских представителей, специалистов и 
менеджеров;

 ответственность за реализацию и результаты проекта;

 гибкое использование управленческих ресурсов.

Менеджмент полевого персонала:

 региональная сеть включает звено региональных менеджеров и старших медицинских 
представителей в 9 областных центрах Украины; 

 возможность в сжатые сроки осуществлять запуск новых проектов;

 основные функции региональных менеджеров: планирование и организация работы 
региональной команды, VIP-контакты, рекрутинг персонала, коучинг, двойные и следовые 
визиты.  

Информационное обеспечение:

 собственная CRM-системы «Freza»;

 гибкая адаптация отчётных форм для конкретных информационных задач; 

 механизм off-line синхронизации данных с региональными офисами.



Территория «Фарм Рост»
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V.I.P.
контакты

20 000 
медицинских 
специалистов

1800 руководителей аптек  и

230 менеджеров розничных 
фирм

Ежегодно свыше  150 000 контактов 
с представителями целевых групп по 
всей Украине

4500 лояльных 
провизоров

110 сотрудников 9 региональных менеджеров



База основных специальностей 
врачебной целевой аудитории

Специальность
Количество

(база МОЗ/база Фарм Рост)
Акушер-гинеколог 1 2257/6 012
Дерматовенеролог 3 635/1 509
Инфекционист 2 903/1 903
Кардиолог 2 794/2 307
Невропатолог 6 632/3 612
Оториноларинголог 3 513/1 033
Педиатр 15 497/11 362
Пульмонолог 685/218
Семейный врач 1 796/1 397
Терапевт 26 424/20 198
Уролог 1 837/766



Один из успешных проектов 2010 года

 Партнёр: Микрохим

 Начало проекта: ноябрь 2009 года

 Целевые препараты: 

Армадин (конкурирующий препарат - Миксидол), 

Тризипин (конкурирующие препараты – Милдронат и Метамакс).

Целевая аудитория: врачи кардиологи, терапевты, неврологи.

 Уровень продаж в январе 2010 года (3 - й месяц 

сотрудничества) за месяц составил 130 000 грн.

 Уровень продаж в октябре 2010 года (11-й месяц 

сотрудничества) за месяц составил 1 435 000 грн.

 По состоянию на октябрь 2010 года (11 месяцев 

сотрудничества) уровень продаж суммарным итогом достиг

 9 896 000 грн.

 Доля рынка по целевым препаратам среди конкурентов по 

действующему веществу по состоянию на октябрь 2010 года: 

20%

 Договор сотрудничества подписан на 5 лет!
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